
 
 

 
 
 

 
 
 
 

 
 



Elöszó 
 
Kedves olvasó! 
Ha most e sorokat olvasod, akkor az mÆr nagyon jó jel, mert a tÆrsadalom azon kis 
csoportjÆhoz tartozol, akik hajlandóak aktivan tenni sorsuk, jöv �jük alakulÆsÆØrt, Øs nem 
csak a kifogÆsokat keresik, vagy a hibÆsokat, azØrt a helyzetØrt, amiben Øppen vannak vagy 
kerültek! Egy felmØrØs alapjÆn az embereknek csupÆn 10%-a hajlandó erre! TehÆt 1000 
emberb�l 100 ember keresi a kiœtat, Øs ebb�l 30, aki leírt cØlokkal rendelkezik Øs tudja is mit 
akar elØrni Ølete sorÆn! És körülbelül 10 ember les z ennek eredmØnyekØnt vagyonos sikeres 
ember! 
EzØrt van az, hogy az emberisØg 1%-a osztozik az összes vagyon, jövedelem 99%-Æn! Lehet 
ez ellen összeesküvØs elmØleteket gyÆrtani, hivatkozni a mÆsik szerencsØjØre, öröksØgØre, 
nØpcsoportjÆra, de aki tanulmÆnyozza a gazdag sikeres emberek ØletörtØnetØt az lÆthatja, 
hogy a legtöbben a semmib �l indultak Øs csakis hitüknek, kitartÆsuknak, Øs id�ben 
meghozott jó döntØseiknek köszönhettØk, hogy vagyon ossÆ lettek!  
MegØreztØk az id� szavÆt Øs mertek Ælmodni, olyan dolgokba kezdeni, ami az � korukban 
mØg illuzió, sokszor nevetsØg tÆrgya volt!  
Ford, aki akkor is hitt abban, hogy mindenki autózn i fog, mikor az emberek kinevettØk, hogy 
miØrt nem inkÆbb gyorsabb lovakat tenyØszt ki, Bill Gates Øs a többiek, akik hittek benne, 
hogy egy nap minden hÆztartÆsban ott lesznek a szÆmítógØpek, akkor mikor mØg a 
legkisebb gØp is egØsz termeket foglalt el Øs iszonyœ lassœ volt! 
TØved, aki azt hiszi ma mÆr nincsenek lehet�sØgek, mindent lel�ttek mÆr a nagyok! 
Van egy szakma, egy lehet�sØg, ami nap, mint nap termeli ki az œjabb milliomosokat, Øs sok-
sok embert, akik ha nem is lesznek milliomosok, de Øletük stabil pÆlyÆra Æll, Øs többet nem 
kell fØlni�k a sÆrga csekkekt�l, a vØgrehajtóktól vagy Øp attól, hogy nem lesz el Øg a nyugdíj a 
megØlhetØsükre!  
Ez a könyv err �l a lehet�sØgr�l szól!  
Nem lØgb�l kapott elmØletek alapjÆn, hanem több Øv tapasztalatÆt egybegy�jtve, s œgy, hogy 
Øn mÆr megtapasztaltam, hogy ez valóban müködik, hi sz vesztesØgessØ vÆlt csödbe ment 
hagyomÆnyos vÆllalkozÆsom utÆn csakis ennek a rendszernek köszönhet �en tudtam talpra 
Ællni Øs megmenekülni a legrosszabbtól!  
Ha nekem müködött hiszem, hogy neked is menni fog, semmivel se vagyok nÆlad különb, 
vagy ügyesebb, s �t nÆlam zÆrkozottabb ember kevØs volt azelött! 
Most pedig egy 1400 f�s hÆlózatot vezetek, vagy inkÆbb szolgÆlok ki, segítek. 
Gyere velem Øs ismerd meg ezt a lehet�sØget Øs csatlakozz hozzÆm, vagy ahhoz, aki az Øn 
csapatomból neked ezt a könyvet megmutatta! 
 
Többre vÆgysz, mint a tömegek? Akkor neked szól ez a könyv! 
 

 



 
MenekülØsi œtvonal � avagy egy kitaposott œt az anyagi függetlensØghez! 
 
1. MiØrt kell megoldÆst keresni? 
 

Az emberek tœlnyomó rØsze korlÆtok 
között Øli le az ØletØt, nem olyan Øletet Øl 
amilyet szeretne, amilyenr�l gyermekkØnt 
Ælmodott, hanem olyat, amilyet a vØlt vagy 
valós korlÆtaik megengednek nekik!  
Ilyesmiket szoktak mondani, hogy: ezt 
nem engedhetem meg magamnak! 
Nincsenek cØljaim, örülök, ha tœlØlem! 
Nekem ez œgyse sikerülhet!  
Hadd szemlØltessem ezt egy Øletszer� 
pØldÆval: 
Egyik nagy magyar MLM vezet� 
könyvØben olvastam ezt a megvilÆgítÆst 
Øs nagyon tetszett így tovÆbbadnÆm 
neked! 
BeszØlt egy barÆtjÆról, aki Dubaiban szÆllt 
meg egy luxus szÆllodÆban Øs ebØdelni 
szeretett volna. KØrte is, hogy küldjenek 
fel neki egy Øtlapot, amir�l vÆlaszthat. A 

diszpØcser azonban azt mondta, hogy Uram nÆlunk a menüt Ön szabja meg nem mi 
mondjuk meg mib�l vÆlaszthat! Nemzetközi hírnev� szakÆcsaink pillanatok alatt elkØszítik 
azt, amit Ön megÆlmodott, vagy ami mondjuk az orszÆga specialitÆsa! Ez benne van a 
szolgÆltatÆsunk ÆrÆban! 
Nos, te el tudsz e kØpzelni egy ilyen szabadsÆgot az Øletedben? Eltudod-e kØpzelni, hogy ne 
mindig menükb �l kelljen vÆlasztanod, Øs azt vÆlasszad, amit meg engedhetsz magadnak! El 
tudsz-e kØpzelni egy olyan vilÆgot ahol nincsenek korlÆtaid!? Azt teszel, Øs azt veszel meg 
amit akarsz?  
 
Nem tudom te hogy vagy vele, de Øn œgy lÆtom, akÆrmerre is nØzek, hogy mindenhol 
gondokat Øs vÆlsÆgokat Ølnek Æt az emberek! Az ideÆlis az lenne, ha minden ember 
elegend� pØnzzel, id�vel Øs egØszsØggel rendelkezne! A legtöbb embernØl azonban ez a 
hÆrom dolog, így együtt sohase fordul el�! `ltalÆban 4 ember típust szoktak ez alapjÆn 
csoportosítani. 
 
1. Akiknek se pØnzük se idejük  nincs � �k az alkalmazottak, akik szÆmÆra a hØtf� mindig 
fekete Øs a pØntek a megvÆltÆs! 
 
2. Akiknek van idejük, de nincs  pØnzük � �k a nyugdíjasok Øs munkanØlküliek, akik nem 
tudnak magukkal mit kezdeni, mert nincs pØnzük, s a nØlkül kevØs hasznos dolgot csinÆlni. 
 
3. Akiknek van pØnzük, de nincs idejük ! �k a vÆllalkozók, akik aktív jövedelemØrt 
dolgoznak! BÆr egyre ritkÆbb, hogy van pØnzük, inkÆbb hitelük, lízingjük, vesztesØgük 
szokott lenni, de azØrt van egy kis szÆzalØk, aki sikeres Øs sok pØnzt keres,de sajnos az 
ilyenekre jellemz� leginkÆbb, hogy ezØrt a nap 25 órÆjÆban dolgoznak, mert fØlnek, hogy ha 
egy pillanatra eljönnØnek a fedØlzetr�l, akkor, leÆllna a forgalom, lejt�re kerülne a fejl �dØs. 
EzØrt bÆr van pØnzük, de nincs idejük elkölteni, rosszabb esetben fiatalon meghalnak, s így 
nem tudjÆk Ølvezni munkÆjuk gyümölcsØt! 
 
4. Akiknek van pØnzük Øs van idejük is!  Ide tartoznak leginkÆbb a passzív 
jövedelemtermel � vÆllalkozÆsok, cØgek, befektet�k ahol mÆr nem a pØnzØrt dolgoznak, 
hanem a pØnzt dolgoztatjÆk, illetve rendszereket, pØldÆul MLM hÆlózatokat m�ködtetnek. 



 
 

TÉNYEK: 
A biztos jól fizet � ÆllÆs mÆr nem lØtez� 
kategória � lehet, hogy ma mØg œgy Ørzed, 
hogy tiØd a legjobb ÆllÆs a vilÆgon, 
elØgedett vagy a fizetØseddel, a munka 
körülmØnyeiddel Øs egyik nap vÆratlanul 
behívatnak Øs közlik veled, hogy sajnos 
leØpítØs van Øs t�led is meg kell vÆlnia a 
cØgnek! 
Lehet, hogy ez mÆr nem is lenne 
meglepetØs szÆmodra, hisz rØgóta Ørzed, 
hogy remeg a lØc alattad?! 
Mi lesz, ha bekövetkezik, amit nem 

szeretnØl? Vannak-e tartalØkaid, amit felØlj, amíg nem talÆlsz œj munkahelyet?  Esetleg nem 
is a kirœgÆstól fØlsz, hisz te magad se Ørzed jól magad a munkahelyeden? 
Tudod, hogy sokkal többet Ørsz, mint amennyit kapsz azØrt, hogy eladod az id�det, 
tehetsØgedet a cØgnek, vÆllalatnak? De nem mersz lØpni, mert mi lesz, ha kØt ló között a 
földre esel? A rØgit eldobod, az œj meg nem vÆlik be?  
És mi van, ha azon kevØs kivØtelhez tartozol, akik szeretik azt csinÆlni, ami a munkÆjuk? 
Lehetsz te h�sØges a hívatÆsodhoz, lehetsz te egy jó tanÆr, edz�, zenØsz, sportoló vagy 
valamilyen m�vØsz, de az is lehet, hogy szereted a karitatív munkÆt, szívesen foglalkozol 
id�sekkel vagy Øppen gyerekekkel! De megtudsz ebb�l Ølni? Mennyivel jobb lenne, ha œgy 
tehetnØd, amit szeretsz, hogy közben nem kell aggód nod a csekkek a kiadÆsaid miatt? 
 
Vagy mi van, ha vÆllalkozó vagy? 
 

 
 
M�ködik nØlküled is a vÆllalkozÆsod? Esetleg ez rosszabb, mint ha ÆllÆsod lenne? 
VÆllalkozÆsod rabszolgÆjÆvÆ lettØl? Ha nem vagy jelen, akkor nem m�ködnek a dolgok? Ha 
leÆllsz egy napra az mÆr bevØtel kiesØst jelent? Ha nØlkülözhetetlen vagy a munkÆdban, 
akkor csak aktív jövedelmed van, s ezØrt mØg betegÆllomÆnyba sem mersz elmenni?! És 
hogy Ællsz a könyvelØseddel? Növekv� bevØtelek Øs csökken� költsØgek jellemeznek? Vagy 
pont fordítva: Egyre kevesebb a bevØteled Øs egyre több a kiadÆsod? Van mÆr, hogy 
vesztesØgesen zÆrsz egy hónapot, egy Øvet? Ilyenkor hitellel próbÆlod fenntartani a lÆtszatot, 
Øs csak a tœlØlØsre jÆtszol? 

Vannak mØg Ælmaid, amiket nem valósítottÆl meg?  
ElØrted azt az anyagi Øletszínvonalat, amit szerettØl volna? 
Nyugodt vagy ha hó vØgØn jönnek a sÆrga csekkek? Körbeutaztad 
mÆr a vilÆgot, lÆttÆl mindent, amit szerettØl volna?  
Persze el�fordulhat, hogy egy sikeres vÆllalkozÆst vezetsz, mert 
kitartó vagy kreatív Øs hajlandó vagy kemØnyen dolg ozni a sikerØrt! 
DE! Ott mered hagyni a vÆllalkozÆsod 3 hØtre? Mikor voltÆl utoljÆra 
nyaralni a csalÆdoddal? Tudsz elØg ØrtØkes id�t szÆnni rÆjuk? Ott 
vagy a gyerekeid mellett miközben felnövekednek mel letted? 

 



 
És nØzzük az id �s kori Øveidet! ElØg lesz a nyugdíjad arra, 
hogy legalÆbb azt az Øletszínvonalat Øld amiben most 
vagy? Tudod, hogy a nyugdíjrendszer milyen ingatag 
lÆbakon Æll? Egyre több a kifizetni való, mint a befizet� a 
rendszerben! Mi lesz ha  kiderül, hogy nincs mib �l fedezni 
az Ællamnak a megn�tt kiadÆsokat! SzÆmítasz Øs Øpítesz a 
nyugdíjra?  
 
Fokozzam mØg? Szerintem te is beismered, hogy a vÆlsÆg 
az ajtón kopogtat Øs a megoldÆs nem vÆrathat magÆra! 
Plusz pØnzforrÆsra mindenkinek szüksØge van!  De mit 
tehetsz?! 

 
�Sohase mond, hogy ezt nem engedhetem meg magamnak,  keresd inkÆbb meg azt, 
hogyan engedhetnØd meg magadnak!� Robert Kiyosaki 
 
Ha ezzel egyetØrtesz, akkor lÆssuk mit is tehetnØl annak ØrdekØben, hogy megtehesd, amit 
szeretnØl, Øs ne kelljen az el�re meghatÆrozott menüb�l vÆlasztanod!?  
 
2. Mit tehetsz a vÆlsÆg ellen? 
 
A legrosszabb, amit tehetsz, ha beletör �dsz Øs elfogadod a �sorsod� a körülmØnyeid Øs 
meg se próbÆlsz vÆltoztatni azon! MØgis az emberek többsØge ezt teszi! Nincsenek Ælmaik, 
cØljaik így terveik se azok megvalósítÆsÆra! Az ilyen emberek, akik nem a megoldÆst, hanem 
a kifogÆsokat keresik. Mindig talÆlnak kifogÆst, hibÆst, akire vagy amire foghatjÆk a sorsukat 
körülmØnyeiket Øs vØgigrobotoljÆk az Øletet sokszor keser�en, szkeptikusan, esetleg 
cinikusan Øs pesszimistÆn!  
HÆnyszor hallasz ilyeneket, hogy: Én ezt nem engedhetem meg magamnak! Nekem erre 
nincs pØnzem, nincs id�m. Nekem nincs szerencsØm, nincsenek ilyen ismer�seim, engem 
senki szeret soha senki nem tÆmogatott stb stb! 
Vannak, akik nem akarnak beletör �dni a helyzetükbe, de mit csinÆlhatsz ha ilyen vagy? 

 
Esetleg mØg többet dolgozol,  s többet vagy a csalÆdodtól tÆvol. 
MÆsodÆllÆs, harmad ÆllÆs Øjszakai m�szak? De több b �rt nem 
tudsz magadról lehœzni! A nap neked is csak 24 órÆból Æll, s ha 
abból nyolcat legalÆbb nem pihensz, hamar megbosszulja magÆt! 
De a legrosszabb az, hogy a legtöbb helyen hiÆba dolgozol többet 
nem lesz több a fizetØsed! Nem mehetsz oda a f�nöködhöz, hogy 
te mÆtól kØtszer annyit dolgozol, adjon kØtszer annyi fizetØst! Fel 
fogja emelni a normÆt Øs a fizetØs marad � erre nagyobb az 
esØlyed!  
T�led a legjobb teljesítmØnyt vÆrjÆk el a munkahelyeden, nem 
mondhatod, hogy kØtszer annyi fizetØsØrt jobb tanÆr, jobb orvos, 
vagy Æpoló leszek, vagy kØtszer annyiØrt szebben festem ki a 
lakÆst, jobban szerelem meg a kocsidat� 
 

MØg többet tanulsz , hogy magasabb beosztÆst kapj, jobban ØrtØkeljenek a 
munkahelyeden? De mennyivel fogja ez emelni a fizetØsed?  
 
A szerencsØre bízod magad, ezØrt lottózol, sorsjegyet kaparsz, fogadÆsokat kötsz? 
Vannak, akik a bankba teszik kis pØnzüket,  hogy kamatozzon, s Øv vØgØn szomorœan 
veszik Øszre, hogy azzal a kis kamattal megnövekedett t�kØjük mÆr kevesebbet Ør mint 
amikor beraktÆk megfialtatni! 
 



No persze ott van a t�zsde azoknak, akik bÆtrabbak, Øs akik nagyobb hozamokat 
akarnak. De ezen a területen rengeteg a buktató, so kat is nyerhetsz Øs mindent el is 
veszíthetsz. És ami a leglØnyegesebb, ha nincs is m it befektetned, akkor a nyeresØgre 
esØlyed sincs! 
 
- A bÆtrabbak persze belekezdhetnek valamilyen vÆllalkozÆsba, de ehhez nem elØg a 
bÆtorsÆg sajnos nagyobb pØnzösszeg is szüksØgeltetik hozzÆ. 
 
 
Vegyük sorba mi is kell ahhoz hogy egy vÆllalkozÆs Æltal lØpj ki az anyagi siker felØ. 
- 3-8 millió forint egy jobb üzlethelyisØg bØrleti joga  
- 2-3 szÆzezer forint a havi bØrleti díj  
- 50-100 ezer forint az adó, TB jÆrulØka, stb. 
- 57-90 ezer forint/f� az alkalmazottak fizetØse  
- Rezsi - f�tØs, vilÆgítÆs, takarítÆs stb.  
- ReklÆm, hirdetØs, hogy az üzletet megtalÆljÆk  
- 1-10 millió forint kezd � ÆrukØszlet  
 
És akkor mØg mindig itt van az óriÆsi kØrdØs milyen fÆba vÆgja a fejszØt? Mit kezdjen el 
gyÆrtani forgalmazni mi az, amire szüksØge van az embereknek, Øs amit Önt �l akarnak majd 
beszerezni?  
Mi az, amire mindenkinek szüksØge van, aminek mØg nem gyÆrtottÆk le a TESCO 
gazdasÆgos vÆltozatÆt vagy nem jelent meg olcsó hamisítvÆnya a józsefvÆrosi piacon? Mi a 
garancia rÆ hogy egy hirtelen id�jÆrÆsi fordulat, divatvÆltÆs , forgalomelterelØs vagy egyØb 
kiszÆmíthatatlan tØnyez� miatt nem ragad benn az Æruban a pØnze ? Nem vØletlen ezØrt, 
hogy a statisztika szerint ma MagyarorszÆgon a vÆllalkozÆsok 80%a valamilyen okból 2-3 
Øven belül megsz�nik.  
A legtöbben ugyanis cØlok, tervek kitartÆs Øs kell� mennyisØg� t�ke nØlkül vÆgnak bele Øs 
egy hagyomÆnyos vÆllalkozÆs nagyon könnyen zÆtonyra tud futni egy kØt rossz döntØs miatt. 
 
Mi is jellemz� egy vÆllalkozÆsra: 
 
1. Egyszer elvØgzett munkÆØrt egyszeri fizetØs jÆr! 
Elad egy vitamint, gyógyteÆt, egy porszívót, egy au tót stb., lekezel egy arcot, levÆg egy hajat, 
egy eladÆs utÆn megkapja a hasznÆt Øs kØsz!  
A vev� kifizeti Øs elmegy, legközelebb lehet, hogy mÆshol veszi meg! Ahhoz, hogy œj 
bevØtelre tegyen szert, œjabb Øs œjabb eladÆsokra, szolgÆltatÆsokra van szüksØge! Ha leÆll 
az eladÆssal, leÆll a jövedelme, mert ugyebÆr ez nem az alkalmazotti vilÆg, ahol, ha keveset 
is, de mindig fixen megkap az ember. 
 
2. Oda van kötve vÆllalkozÆsÆhoz!  
Ha lebetegszik, kihagy, egy hónapot lehet, hogy tœl sokat veszít Øs lemarad! EzØrt a 
vÆllalkozók sokszor csak jól megfizetett rabszolgÆi vÆllalkozÆsuknak, de nem tudnak 
szabadok lenni, nem passzív a jövedelmük! 
 
3. Nincs növekedØsi lehet�sØg! 
BÆr sokan próbÆlkoznak több b�rt lehœzni magukról de ennek csak az a gyümölcse , hogy 
mire ØlvezhetnØk munkÆjuk gyümölcsØt mÆr el is költöznek az Øl�k közül! Nincs 
hatÆstöbbszörözØs, csak a nap 24 órÆja Æll rendelkezØsre! 
 
 
4. `llandóan fejleszteni kell, mert lemarad a verse nyben!  
Rohanó vilÆgunkban el talÆlni Øs követni a trendeket nagyon nagy szerencse Øs el�relÆtÆs 
kell, de erre egyre kisebb a racionÆlis esØly! Egyik pillanatban valami óriÆsi keresletet 
elØgíthet ki, akik akkor Øs ott van jelen a piacon azok nagy hasznot tehetnek el, míg mÆsok 
akik kØs�bb csatlakoznak Øs próbÆljÆk meg ugyanezt azok bebukjÆk a befektetØseiket! 



Gondoljunk bele milyen hosszœ Ølet� volt azoknak a kis üzenetet küld � csipogóknak a 
kereslete, vagy, hogy t�ntek el vagy kØnyszerültek vÆltani óriÆsi cØgek akik a piac vezet�i 
voltak. Hogy t�ntek el, szorultak vissza a bakelit lemezek, casettÆk a CD Øs DVD 
betörØsØvel, esett vissza a filmkidolgozÆs a digitÆlis fØnykØpez�gØpek betörØsØvel, hogy 
esett vissza a tØrkØpek, könyvek, œjsÆgok irÆnti kereslet az internet a GPS megjelenØsØvel? 
Ne is beszØljünk a divat vagy szezonÆlis termØkek területØr�l, ahol egy ÆrukØszlet egyik 

Øvben men� a mÆsik Øvben meg mÆr eladhatatlan vagy 
egy hó nØlküli tØl , hogy vihet cs �dbe egy tØli sportokra 
berendezked� vÆllalkozÆst!?  
Van egy trend, ami viszont töretlen mivel egyre töb b 
ember szÆmÆra vÆlik lØtszüksØglettØ Øs ez a wellness, 
az egØszsØg területe! 
 
5. Bonyolult könyvelØs, elszÆmolÆsok! 
Az egyre növekv � ellen�rzØsek, adminisztratív terhek 
elvonÆsok miatt egyre kevesebben bírjÆk a terheket! 
Gondolj bele mØg el sem kezdesz hasznot termelni, 
nincs is bevØteled de az adókat jÆrulØkokat mÆr vÆrjÆk 
t�led. 

 
Amikor tanulmÆnyoz egy adódó lehet �sØget,  Ön mi alapjÆn dönti el, hogy 
megfelelne-e az az Ön cØljainak, elvÆrÆsainak? Milyennek kellene lennie egy az Ön 
szÆmÆra ideÆlis lehet�sØgnek? 
 
- Legyen otthonról, kØnyelmesen vØgezhet�?  
- Korrekt, megbízható hÆttØrrel rendelkezzen?  
- Szeretne biztos lenni abban, hogy Önnek is m �ködni fog?  
- Olyannak kell lennie, amelyet el�kØpzettsØg nØlkül is könnyen meg tud tanulni? 
- MellØkÆllÆsban, sajÆt id�beosztÆsban vØgezhet� lehet�sØgre lenne szüksØge?  
- InkÆbb valami kockÆzatmentes lehet�sØget vÆlasztana? 
 
- Olyan munkÆt szeretne, aminØl a munkahelyØvel ellentØtben, több munkÆval több pØnzt is 
kereshet? 
 
- Vagy szeretne a maga f�nöke lenni, s �t a munkatÆrsait is maga vÆlasztanÆ ki? 
- Nem akar t�kØt, komoly induló összeget befektetni?  
- Nem akar termØkekkel, postÆzÆssal Øs garanciÆk vÆllalÆsÆval bajlódni?  
- Örülne annak, ha egy lehet �sØg magas image-el rendelkezik, jól felvÆllalható tØmÆjœ?  
- Nem akar vagy nem tud eladni semmit?  
- Jó lenne, ha a munka javarØszØt automatizÆlni tudnÆ? 
- SzeretnØ, ha mÆsok tÆmogatnÆk az el�rejutÆsban, komolyabb sikerek elØrØsØben?  
- El�nyt jelentene az, ha egy globÆlis lehet�sØg, az egØsz vilÆgra kiterjed� piacot hoz  
Önnek? 
 
Mit tenne, ha mutatnÆnk egy lehet�sØget, amely minden elvÆrÆsÆnak megfelelne?! 

 
   Egy vÆllalkozÆst melyben: 
- Nem kell üzletet bØrelnie, megvennie. 
- Nem kell óriÆsi ÆrukØszletet fenntartania. 
- Nem kell rezsit, alkalmazottat fizetni. 
- Nem kell infrastruktœrÆt kidolgozni, hogy a termØkek eljussanak 
a vev�inkhez. 
- Nem kell lekorlÆtoznia üzletkörØt a környØken lakókra, hanem 
az egØsz vilÆgot a piacÆvÆ teszi? 
- Nem kell Ællandóan függeni a divattól, az id �jÆrÆstól, a vÆltozó 
trendekt�l. 



Van az ön szÆmÆra egy jó hírem! MegtalÆlta a megoldÆst a problØmÆira!!! 
 
 Ennek a lehet�sØgnek a segítsØgØvel belÆtható id�n belül: 
 
- komoly jövedelmeket Ørhet el  
- egzisztenciÆt teremthet  
- min�sØgi szabadid�re tehet szert  
- megsz�nik a lØtbizonytalansÆg  
- kapcsolatokat Øs barÆtsÆgokat Øpíthet  
- fejl�dik a szemØlyisØge  
- öröksØget hagyhat a gyerekeire  
- segíthet mÆsokon.  
- több id �t tölthet a csalÆdjÆval  
 
 
Egyszóval gyökeresen megvÆltoztathatja az ØletØt. Amennyiben ön is œgy akarja, teljes 
anyagi Øs id�beni függetlensØgre tehet szert, amit œgy hívunk: SZABADS`G 
 
LØtezik ilyen?  IGEN œgy hívjÆk, hogy MLM, NETWORK MARKETING VAGY H`LÓZATOS 
ÉRTÉKES˝TÉS! 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



3. MiØrt az MLM? 
IdØzet a http://www.mlmstartprogram.hu/mi_az_mlm.html honlap nagyszer� összefoglalÆsÆból! 
 

 
 
Az MLM, - ahogy a nevØben is benne van - egy kereskedelmi, ill. marketing rendszer. CØlja, 
mint minden marketing rendszernek, termØkek piacra vitele, azaz a gyÆrtótól való eljuttatÆsa 
a fogyasztóhoz. GyÆrthatja egy cØg a vilÆg legnagyszer�bb termØkØt, vagy akÆr magÆt az 
Élet VizØt is, ha az emberek nem tudnak róla, a cØg nek nem lesz forgalma. Meg kell tehÆt 
oldani, hogy a lehetsØges fogyasztók megismerjØk az adott termØket, de mØg inkÆbb azt a 
hasznot, amit az adott Æru a szÆmukra nyœjthat. A marketing feladata ennek az ellÆtÆsa.  
 
A marketingnek napjainkban 3 jól megkülönböztethet � formÆjÆt alkalmazzÆk, Ørdemes 
el�ször megismerni ezeket. 
 
Kiskereskedelem. Ez, amit a leginkÆbb megszoktunk. Bemegyek egy boltba, ÆruhÆzba, Øs 
megveszem, amire szüksØgem van, vagy aminek a megvÆsÆrlÆsÆra vÆgyat Øbresztettek 
bennem. El�nye, hogy a vÆsÆrló nem Ørzi magÆt nyomÆs alatt, œgy gondolja, hogy a szabad 
akaratÆból vÆsÆrol. HÆtrÆnya a magas jÆrulØkos költsØg, ugyanis mire egy termØk eljut a 
fogyasztóhoz, rendszerint nagyon sok kØzen megy keresztül, tovÆbbÆ a kiskereskedelmi 
egysØgek, Øs azok üzemeltetØse is sokba kerül. 
Ami leginkÆbb jellemz� a kiskereskedelemre az a REKL`M. `tlagosan 70%-Æt teszi ki egy 
termØk ÆrÆnak, de lehet ennØl sokkal több is. (Pl. egy ismert mÆrkÆjœ borotva penge gyÆrtÆsi 
költsØge 40 Ft körül mozog, a boltokban azonban egy  5-ös kiszerelØs� termØk Æra jóval 2000 
Ft felett van)  
 
Közvetlen ØrtØkesítØs. Ahogy a neve is mutatja, az ØrtØkesítØs közvetlenül a gyÆrtótól 
(szolgÆltatótól) a fogyasztónak törtØnik - kihagyva  a közbüls � elemeket - ØrtØkesít�kön 
keresztül. `ltalÆban (de nem kizÆrólag) olyan termØkek, vagy szolgÆltatÆsok ØrtØkesítØsØre 
hasznÆljÆk, amelyek speciÆlis szaktanÆcsadÆst igØnyelnek, az ØrtØkük els� rÆnØzØsre nem 
egyØrtelm�, Øs a hagyomÆnyos (mØdia) technikÆkkal nem lehet �ket reklÆmozni. Pl. 
pØnzügyi tanÆcsadÆs, biztosítÆs vagy mondjuk speciÆlis f�z�edØnyek.  
Az ilyen módon ØrtØkesít�ket szoktÆk ügynököknek nevezni, de mivel ennek a s zónak a 
köznyelvben meglehet �sen pejoratív felhangja van, ezØrt inkÆbb üzletköt�knek, 
szaktanÆcsadóknak szoktÆk e szakma m�vel�i magukat nevezni.  
 



 
(Mennyivel jobban hangzik: "forduljon szaktanácsadón� jéhez", mint "forduljon 
ügynökn� jéhez"). Mára már ebb� l az üzletágból sem hiányozhat teljesen a reklám. El� nye 
viszont, hogy nem igényli üzletek, áruházak fenntartását, tehát költségmegtakarítást jelent. 
  
Multi-level marketing . Leginkább a közvetlen értékesítéssel szokták összekeverni. A 
legfontosabb különbség egy mondatban: A közvetlen értékesítésben kevesen adnak el 
sokat, az MLM-ben sokan vásárolnak keveset.  Míg a közvetlen értékesítésben dolgozó 
ügynök (üzletköt� ) jutaléka kizárólag a saját értékesítéséb� l származik, ezért - bár, ha érti a 
dolgát, nagyon sokat is kereshet - a jövedelmének van egy fels�  határa, hiszen a nap 
számára is csak 24 órából áll. Ezzel szemben az MLM-ez�  kiskereskedelmi értékesítést nem 
is végez.  Az MLM-ez�  jövedelme tehát nem termék eladásból, hanem marketing 
tevékenységb� l származik. Mivel az igazi hálózati marketing cégek nem költenek reklámra, 
de a reklámöltség ugyanúgy be van építve a termékek árába, ezeket a pénzeket azoknak 
fizetik ki, akik ezt a marketing tevékenységet a média helyett elvégzik - adott esetben Önnek.  
Az elmúlt 60 év világtapasztalata és a magyarországi hálózatok 15 éve egyértelm� en azt 
mutatja, hogy a dolog a rendszer m� ködik és sok-sok olyan embernek adott megoldást, 
kiutat, felemelkedést,karriert, sikert, passzív jövedelmet, sokaknak gazdagságot akiknek 
sorsuk, körülményeik, neveltetésük, szakmai képzettségük, koruk, nemük, gyerekeik száma 
stb miatt nem lett volna más lehet� ségük, nem kaptak volna olyan állást ahol ilyen 6-7 
számjegy�  jövedelmeket keressenek! 2008-as adatok alapján az MLM cégeknek a világon 
több mint 65 millió tagjuk van, és az általuk lebonyolított forgalom akkor több mint 120 
milliárd dollár volt, és a komoly MLM cégeknél a forgalom évente 50-300%-al is növekedik a 
válság ellenére is! 

Nem véletlen, hogy ennek a szakmának is óriási 
szakirodalma van, nagy világszervezetei, oktatói és a világ 
leggazdagabb emberei közül nagyon sok került ki 
hálózatépít� k közül. Egyes adatok szerint a dollár 
milliomosok 30%-a MLM vállalkozásból szerezte vagyonát! 
Így nem véletlen, hogy olyan nagy gazdasági 
szakemberek, befektet� k, is mint Donald Trump, Warren 
Buffett, Robert Kiyosaki is teljes mellszélességgel kiállnak 
az MLM mellett és azt ajánlják, mint az egyetlen mindenki 
által elérhet�  jövedelem és vagyonépít�  szakmát! 
 
Miért jó ez a cégnek, miért hallani szinte már havo nta 
új MLM cégek születésér � l, miért tér át sok cég, s � t 
bank is a hagyományos ügyfélszerzésr � l a Network 
marketingre? 
 

Általában szinte minden MLM-ben forgalmazott termék az átlagnál kiválóbb min� ség� , tiszta, 
természetes, környezetkímél�  és takarékos illetve hatékony, rengeteg kutatás el� zi meg 
piacra dobásukat! Emiatt természetesen az áruk is inkább a prémium kategóriába tartozik és 
ha arra még rárakodna a sikeres forgalmazáshoz szükséges reklám, marketing költség, a 
drága bemutató termek , a felbérelt sztárok rezsije, az import� r, nagyker, kisker árrés stb 
akkor olyan drága lenne, hogy az emberek nem tudnák megvenni bármennyire is érzik hogy 
ez valami nagyon jó dolog! 
 
Ezért találták ki a termék és a fogyasztó közötti út lerövidítésére és a felesleges 
költségrárakodások csökkentésére a hálózati értékesítés, multi level marketing csúnya 
nevén az MLM értékesítési formát. 
 
 
 
 
 


