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Kedves olvas !

Ha most e sorokat olvasod, akkor az mAr nagyon j jl, mert a t/&rsadalom azon kis
csoportj/Ehoz tartozol, akik hajland ak aktivan tenn sorsuk, jv |k alakul/Es/AEJrt, @s nem
csak a kifogAEsokat keresik, vagy a hibAsokat, azZathelyzetdrt, amiben @ppen vannak vagy
ker ltek! Egy felm@rds alapj/En az embereknek csup/Af©0%-a hajland erre! TehZt 1000
emberb | 100 ember keresi a kicetat, @s ebbl 30, aki le rt cdlokkal rendelkezik @s tudja is nti
akar el@rni Glete sor/n! s krlbell 10 ember les z ennek eredm@nyek@nt vagyonos sikeres
ember!

Ez@rt van az, hogy az emberis@dg 1%-a osztozik az sszes vagyon, j vedelem 99%-/4n! Lehet
ez ellen sszeesk vds elmdleteket gyArtani, hivatkaeni a mAsik szerencs@jdre, r ks@dgdre,
n@dpcsoportj/&Era, de aki tanulmZnyozza a gazdag sikes emberek Jlet rt@net@t az |Athatja,
hogy a legtbben a semmib | indultak @s csakis hitknek, kitartZEsuknak, @s idben
meghozott j d ntdseiknek k sz nhettdk, hogy vagyon o0ss/ lettek!

Meg@reztdk az id szavAEt @s mertek Almodni, olyan dolgokba kezderami az  korukban
m@g illuzi , sokszor nevets@g tArgya volt!

Ford, aki akkor is hitt abban, hogy mindenki aut zn i fog, mikor az emberek kinevett@k, hogy
migrt nem inkAbb gyorsabb lovakat teny@szt ki, Bilbates @s a t bbiek, akik hittek benne,
hogy egy nap minden h/Aztart/Esban ott lesznek a szAmdpek, akkor mikor m@dg a
legkisebb g@p is eg@sz termeket foglalt el Ps iszoyoe lassce volt!

T@ved, aki azt hiszi ma m/Zr nincsenek lehets@gek, mindent lel ttek mAr a nagyok!

Van egy szakma, egy lehet s@g, ami nap, mint nap termeli ki az cejabb milliomsokat, @s sok-
sok embert, akik ha nem is lesznek milliomosok, de @let k stabil p/&ly/Ara All, Js t bbet nem
kell f@Ini k a sArga csekkektl, a vdgrehajt kt | vagy @p att |, hogy nem lesz el @g a nyugdj a
meg3lhetds kre!

Ezaknyverr lalehet sggrlszl!

Nem Idgb | kapott elm@letek alapj&n, hanem t bb @v tapasztalt/Et egybegyijtve, s cegy, hogy
@n mAr megtapasztaltam, hogy ez val ban m k dik, hi sz vesztes@dgessd vAlt cs dbe ment
hagyom/Znyos vZllalkozEsom ut/En csakis ennek a rerstsiek k sz nhet en tudtam talpra
AlIni @s megmenek Ini a legrosszabbt I!

Ha nekem m k d tt hiszem, hogy neked is menni fog, semmivel se vagyok n/Zlad k| nb,
vagy gyesebb, s tnAlam zA&rkozottabb ember kevds volt azel tt!

Most pedig egy 1400 f s h/El zatot vezetek, vagy inkZEbb szolgZlok ki, segk.

Gyere velem @s ismerd meg ezt a lehet sdget Js csatlakozz hozz/Em, vagy ahhoz, aki az @n
csapatomb | neked ezt a k nyvet megmutatta!

T bbre vAEgysz, mint at megek? Akkor neked szl ez aknyv!

—pti
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Menek Igsi cetvonal avagy egy kitaposott cet az anyagi f ggetlens@ghez!
1. Mi@rt kell megoldAst keresni?

Az emberek tcelnyom r@dsze KkorlAtok
Mindenkinek vannak korlatai! k ztt @li le az Dlet@t, nem olyan Jletet @I
amilyet szeretne, amilyenr | gyermekk@nt
Almodott, hanem olyat, amilyet a v@It vagy
vals korl/Etaik megengednek nekik!
llyesmiket szoktak mondani, hogy: ezt
nem engedhetem meg magamnak!
Nincsenek c@ljaim, rlk, ha toel@lem!
Nekem ez cegyse siker lhet!
Hadd szeml@ltessem ezt egy Dletszer

Koriilmények
Mincs ra idom
Adottsagok

Mincs pénzem

Nem értek hozzd ., Brékség

Félek masok >

véleményétdl Eletkor
e : . pdldAval:
Mincs onbizalmam Viégzettség Egyik nagy magyar MLM vezet
Nem tudok eladni Nem k nyv@ben olvastam ezt a megvil&Eg tAEst
Nincsenek barataim @s nagyon tetszett gy tov/ZAEbbadn/Em
neked!

De nem mindenki hajlandé elfogadni 6ket! Besz@lt egy bar/tj/r |, aki Dubaiban szAllt
meg egy luxus sz&llodAEban @s ebddelni

Tﬂrj ki és gvuzd le Oket te is'! szeretett volna. K@rte is, hogy k Idjenek
fel neki egy @tlapot, amir | vAElaszthat. A
diszp@cser azonban azt mondta, hogy Uram nAElunk a mnt n szabja meg nem mi
mondjuk meg mib | vAlaszthat! Nemzetk zi hrnev szakAcsaink pillanatok alatt elk@sz tik
azt, amit n megZlmodott, vagy ami mondjuk az orszAga specialit/Esa! Ez benne van a
szolg/Zltat/Esunk Ar/Aban!
Nos, te el tudsz e k@dpzelni egy ilyen szabadsAgot adletedben? Eltudod-e kdpzelni, hogy ne
mindig men kb | kelljen vAlasztanod, @s azt vAElasszad, amit meghgedhetsz magadnak! El
tudsz-e k@pzelni egy olyan vilZ&got ahol nincsenek dérlAtaid!? Azt teszel, @s azt veszel meg
amit akarsz?

Nem tudom te hogy vagy vele, de @n cegy IA£tom, akAame is n@dzek, hogy mindenhol
gondokat @s v/EIs/Agokat Dinek At az emberek! Az ike/&z lenne, ha minden ember
elegend p@nzzel, id vel @s egBszs@ggel rendelkezne! A legt bb emberndlazonban ez a
h/&rom dolog, gy egytt sohase fordul el ! “ltal/Eban 4 ember tpust szoktak ez alapjZEn

csoportos tani.

1. Akiknek se p@nz k se idej k nincs k az alkalmazottak, akik szZEmMAra a h@tmindig
fekete @s a p@ntek a megvAEItAs!

2. Akiknek van idej k, de nincs p@nz k k a nyugd jasok @s munkandlk liek, akik nem
tudnak magukkal mit kezdeni, mert nincs p@nz k, s a ndlk | kev@ds hasznos dolgot csinZElni.

3. Akiknek van p@nzk, de nincs idejk ! k a vZllalkoz k, akik aktv jvedelem@rt
dolgoznak! BAr egyre ritk/Ebb, hogy van p@nzk, ink& hitel k, |zingjk, vesztesdg k
szokott lenni, de az@rt van egy kis sz/Azaldk, akiileeres @s sok p@nzt keres,de sajnos az
ilyenekre jellemz leginkAbb, hogy ez@rt a nap 25 r/A&j/Aban dolgoznakert fdInek, hogy ha
egy pillanatra elj nn@nek a fed@lzetr |, akkor, le£llna a forgalom, lejtre ker Ine a fejl dds.
Ez@rt bAr van p@nz k, de nincs idej k elk Iteni, rosszabb esetben fiatalon meghalnak, s gy
nem tudj&k Glvezni munk/ZAjuk gy m lcs@t!

4. Akiknek van p@nzk @s van idejk is! Ide tartoznak legink/Ebb a passzv
j vedelemtermel  vAllalkozAEsok, cdgek, befektdt ahol mAr nem a p@nz@rt dolgoznak,
hanem a p@nzt dolgoztatj/k, illetve rendszereket, @ldA£ul MLM h/AI zatokat nk dtetnek.



T NYEK:

A biztos jl fizet AlAEs mA r nem |Dtez
kateg ria lehet, hogy ma m@dg cegy Jrzed,
hogy tidd a legjobb AllAEs a vil&Egon,
eldgedett vagy a fizetdseddel, a munka
krim@nyeiddel @s egyik nap v/Aratlanul
beh vatnak @s k zlik veled, hogy sajnos
ledp tds van s tled is meg kell vAEInia a
cagnek!

Lehet, hogy ez mAr nem is lenne
meglepetds szA&modra, hisz rdgta drzed,
hogy remeg a Idc alattad?!

Mi lesz, ha bekvetkezik, amit nem
szeretn@d|? Vannak-e tartal@dkaid, amit feldlj, am qiem tal/&lsz cej munkahelyet? Esetleg nem
is a kiroeg/st | f{dIsz, hisz te magad se @rzed j | mgad a munkahelyeden?

Tudod, hogy sokkal tbbet @rsz, mint amennyit kapsz az@rt, hogy eladod az id det,
tehets@gedet a cAgnek, vAllalatnak? De nem mersz @i, mert mi lesz, ha k@t | kztt a

f Idre esel? A rdgit eldobod, az cej meg nem v/AElikdf?

s mi van, ha azon kev@ds kiv@telhez tartozol, akik szeretik azt csinlni, ami a munk/Ajuk?
Lehetsz te h s@ges a hvatAEsodhoz, lehetsz te egy j tan/r, edz zendsz, sportol vagy
valamilyen m v@sz, de az is lehet, hogy szereted a karitat v murk/t, sz vesen foglalkozol
id sekkel vagy @ppen gyerekekkel! De megtudsz ebb | @Ini? Mennyivel jobb lenne, ha cegy
tehetn@d, amit szeretsz, hogy k zben nem kell agg d nod a csekkek a kiadAsaid miatt?

Vagy mi van, ha v/&llalkoz vagy?

M kdik n@lkled is a vAllalkozA&sod? Esetleg ez rosszabb, mint ha Zll/Esod lenne?
VAllalkozAsod rabszolgAjAEVvA lett@l? Ha nem vagy,jekkor nem m k dnek a dolgok? Ha
le/Ellsz egy napra az mAr bev@tel kies@st jelent? H&lk | zhetetlen vagy a munkAdban,
akkor csak aktv jvedelmed van, s ez@rt m@dg betegAomAnyba sem mersz elmenni?! s
hogy Zlisz a k nyvel@seddel? N vekv bev@dtelek @s cs kken k lts@gek jellemeznek? Vagy
pont fordtva: Egyre kevesebb a bev@teled @s egyretbb a kiadA&sod? Van mAr, hogy
vesztes@gesen z/4rsz egy h napot, egy @vet? llyenkonhitellel pr bAlod fenntartani a |Atszatot,
@s csak a teel@ldsre jAtszol?

Vannak m@dg Almaid, amiket nem val s tottZ&l meg?

Eldrted azt az anyagi Oletsz nvonalat, amit szeret®l volna?
Nyugodt vagy ha h v&dgdn jnnek a sArga csekkek? K rbeutaztad
m/Ar a vil&got, |/EttA|l mindent, amit szerettd| vdina

Persze el fordulhat, hogy egy sikeres v/Ellalkoz/Est vezetsz, emt
kitart vagy kreat v @s hajland vagy kem@nyen dolg ozni a siker@rt!
DE! Ott mered hagyni a vZ&llalkozAsod 3 h@tre? MikeoltZAl utolj&Era
nyaralni a csalA&doddal? Tudsz eldg Drtdkes idszAEnni rAEjuk? Ott
vagy a gyerekeid mellett mik zben feln vekednek mel letted?




sn@zzk az id s kori @veidet! EIdg lesz a nyugd jad arra,
hogy legal/£Ebb azt az dletsz nvonalat &ld amiben mas
vagy? Tudod, hogy a nyugdjrendszer milyen ingatag
|/Ebakon AII? Egyre tbb a kifizetni val, mint a bdizet a
rendszerben! Mi lesz ha kider I, hogy nincs mib | fedezni
az Allamnak a megntt kiadAsokat! SzAEm tasz Js Pp tesz a
nyugd jra?

Fokozzam m@g? Szerintem te is beismered, hogy a vASIEQ

az ajtn kopogtat Js a megoldA&s nem vArathat magAra
Plusz p@nzforrAEsra mindenkinek sz ks@dge van! De nti

tehetsz?!

Sohase mond, hogy ezt nem engedhetem meg magamnak, keresd ink/AEbb meg azt,
hogyan engedhetn@d meg magadnak! Robert Kiyosaki

Ha ezzel egyetdrtesz, akkor |/Essuk mit is tehetn@dnnak drdek@ben, hogy megtehesd, amit
szeretndl, s ne kelljen az elre meghat/rozott men b | vAElasztanod!?

2. Mit tehetsz a vAEIs/Aqg ellen?

A legrosszabb, amit tehetsz, ha beletr dsz @s elfogadod a sorsod a krIm@nyeid s
meg se pr b/Alsz vAltoztatni azon! M@gis az emberekbbs@ge ezt teszi! Nincsenek Almaik,
cQljaik gy terveik se azok megval s tAsAra! Az ign emberek, akik nem a megold/Zst, hanem
a kifogAEsokat keresik. Mindig talZ&Inak kifog/ZAstb#tst, akire vagy amire foghatj/Ek a sorsukat
krim@nyeiket @s v@gigrobotoli/Ek az Jletet sokszorkeser en, szkeptikusan, esetleg
cinikusan @s pesszimist/n!

HZnyszor hallasz ilyeneket, hogy: n ezt nem engedhetem meg magamnak! Nekem erre
nincs p@nzem, nincs id m. Nekem nincs szerencs@m, nincsenek ilyen ismer seim, engem
senki szeret soha senki nem tZEmogatott stb stb!

Vannak, akik nem akarnak beletr dni a helyzet kbe, de mit csinf&lhatsz ha ilyen vagy?

Esetleg m@g t bbet dolgozol, st bbet vagy a csalA&dodt | tAvol.
MAsodZEll&Es, harmad AllAEs QDjszakazak? De tbb b rt nem
tudsz magadr | lehcezni! A nap neked is csak 24 rA&bl All, s ha
abb | nyolcat legal/Ebb nem pihensz, hamar megbosszuja mag/Zt!
De a legrosszabb az, hogy a legt bb helyen hifEba ddgozol t bbet
nem lesz t bb a fizetdsed! Nem mehetsz oda a f n k dh z, hogy
te mAt | k@dtszer annyit dolgozol, adjon k@tszer anwi fizetdst! Fel
fogja emelni a normA&t s a fizetds marad erre nagobb az
es@lyed!

T led a legjobb teljestm@nyt vAErj/£Ek el a munkahelyed, nem
mondhatod, hogy k@tszer annyi fizetds@rt jobb tanAEjobb orvos,
vagy Zpol leszek, vagy k@tszer annyi@rt szebben fstem ki a
lak ZAst, jobban szerelem meg a kocsidat

Md@g t bbet tanulsz, hogy magasabb beoszt/st kapj, jobban @ridkeljenek
munkahelyeden? De mennyivel fogja ez emelni a fizetdsed?

A szerencs@re b zod magad, ez@rt lott zol, sorsjegyet kaparsz, fogadZAsokat kisz?

Vannak, akik a bankba teszik kis p@nz ket, hogy kamatozzon, s @v vdgdn szomorcean
veszik @szre, hogy azzal a kis kamattal megn vekedett t k@dj k mAr kevesebbet @r mint
amikor berakt/Ek medfialtatni!



No persze ott van a t zsde azoknak, akik b/Etrabbak @s akik nagyobb hozamokat
akarnak. De ezen a terleten rengeteg a buktat, so kat is nyerhetsz @s mindent el is
vesz thetsz. s ami a legl@nyegesebb, ha nincs is mit befektetned, akkor a nyeres@gre
es@lyed sincs!

- A b/Atrabbak persze belekezdhetnek valamilyen vAlkoz/sba, de ehhez nem eldg a
bAtorsAg sajnos nagyobb p@nz sszeg is sz ks@gelteki hozz/A.

Vegy k sorba mi is kell ahhoz hogy egy vZllalkoz/&EsAEltal |Dpj ki az anyagi siker fel@.
- 3-8 milli forint egy jobb zlethelyisdg bdrleti joga

- 2-3 sz/Ezezer forint a havi b@rleti d |

- 50-100 ezer forint az ad , TB jAruldka, stb.

- 57-90 ezer forint/f az alkalmazottak fizetdse

- Rezsi - f t@s, vilAg tAs, takar tAs stb.

- Rekl£Em, hirdetds, hogy az zletet megtal £ljAEk

- 1-10 milli forint kezd Aruk@szlet

s akkor m@g mindig itt van az riEsi k@rdds milyenfAEba vAgja a fejsz@t? Mit kezdjen el
gyZrtani forgalmazni mi az, amire sz ks@ge van az enbereknek, @s amit nt | akarnak majd
beszerezni?

Mi az, amire mindenkinek sz ks@dge van, aminek m@g nrem gyArtott/Ek le a TESCO
gazdas/Agos vAItozatAEt vagy nem jelent meg olcs haetvZAnya a j zsefv/Arosi piacon? Mi a
garancia r/ hogy egy hirtelen idj&r/Asi fordulat, divatv/EIt/&Es , forgalomeltereldgywagydb
kiszEm thatatlan t@dnyez miatt nem ragad benn az Aruban a p@nze ? Nem vQlen ezdrt,
hogy a statisztika szerint ma MagyarorszAgon a vAalkozAEsok 80%a valamilyen okb | 2-3
@ven bel | megsz nik.

A legt bben ugyanis c@lok, tervek kitart/Es @s kell mennyis@dg t ke n@lk | vAEgnak bele @s
egy hagyom/Znyos v/AllalkozAs nagyon k nnyen z/Ztonyeal futni egy k@t rossz d ntds miatt.

Mi is jellemz egy vA&EllalkozAEsra:

1. Egyszer elv@gzett munkAEJrt egyszeri fizetds jAr!

Elad egy vitamint, gy gyte/Et, egy porsz vt, egy autt stb., lekezel egy arcot, levAEg egy hajat,
egy elad/Zs ut/AEn megkapja a haszn/t s kdsz!

A vev kifizeti @s elmegy, legk zelebb lehet, hogy mAshol veszi meg! Ahhoz, hogy oej
bev@telre tegyen szert, cejabb @s cejabb eladAEsoksaplg/Eltat/Esokra van sz ks@ge! Ha leZll
az elad/ssal, leZ&ll a j vedelme, mert ugyeb/Zr ez ne az alkalmazotti vil&g, ahol, ha keveset
is, de mindig fixen megkap az ember.

2. Odavan k tve v/AEllalkozAEsAhoz!

Ha lebetegszik, kihagy, egy hnapot lehet, hogy tcel sokat veszt @s lemarad! Ez@rt a
v/Ellalkoz k sokszor csak j| megfizetett rabszolgZi vAllalkozAEsuknak, de nem tudnak
szabadok lenni, nem passz v a j vedelm k!

3. Nincs n veked@si lehet sdg!

B/Er sokan pr bZ&lkoznak t bb b rt lehcezni magukr | de ennek csak az a gy micse , hogy
mire @lvezhetndk munkAEjuk gy mlcs@dt mAr el is klkktnek az @l k kzI' Nincs
hat/Est bbsz r z@s, csak a nap 24 r/ja Al rendelkedsre!

4. 'lland an fejleszteni kell, mert lemarad a verse nyben!

Rohan vilZ£gunkban el talZ£Ini s k vetni a trendeké nagyon nagy szerencse s el rel EtAES
kell, de erre egyre kisebb a racionZlis es@ly! Egki pillanatban valami ri&si keresletet
eldg thet ki, akik akkor @s ott van jelen a piaconazok nagy hasznot tehetnek el, m g mAsok
akik k@s bb csatlakoznak @s pr bZAIljAEk meg ugyanezt azok belg/Ek a befektetdseiket!



Gondoljunk bele milyen hosszoe dlet volt azoknak a kis zenetet kld  csipog knak a
kereslete, vagy, hogy t ntek el vagy k@nyszer ltek vZltani ri/Esi cdgek akia piac vezet i
voltak. Hogy t ntek el, szorultak vissza a bakelit lemezek, casett/£k a CD @s DVD
bet rds@vel, esett vissza a filmkidolgozAs a digithe f@nyk@pezgdpek bet rdsdvel, hogy
esett vissza a tdrkdpek, k nyvek, cejsAgok irfEntirkslet az internet a GPS megjelends@vel?
Ne is besz@lj nk a divat vagy szezon/lis term@kek dr letdr |, ahol egy Arukdszlet egyik
- @vben men a m/Asik @vben meg mAr eladhatatlan vagy
egy h n@lk li tdl , hogy vihet cs dbe egy tdli sportokra
berendezked v/EIIaIkozﬁEst!?
Van egy trend, ami viszont tretlen mivel egyre tb b
ember szEm/Ara VALK |Btsz ks@dglettd Ds ez a wellnes
az egdszsdg ter lete!

5. Bonyolult k nyvelds, elszEmol A£sok!

Az egyre nvekv ellen rz@sek, adminisztratv terhek
elvon/ZEsok miatt egyre kevesebben b rj/Ek a terheket!
Gondolj bele m@dg el sem kezdesz hasznot termelni,
nincs is bev@teled de az ad kat jAEruldkokat mAr JAK

e, T Y t led.

Amikor tanulmZnyoz egy ad d lehet s@get, n mi alapj4n d ntiel, hogy
megfelelne-e az az n cdljainak, elv/Er/Asainak? Milgnnek kellene lennie egy az n
sz/Em/Araidelis lehstdgnek?

- Legyen otthonr I, kdnyelmesen vdgezhet ?

- Korrekt, megb zhat h/Ztt@rrel rendelkezzen?

- Szeretne biztos lenni abban, hogy nnekism k dni fog?

- Olyannak kell lennie, amelyet el k@pzettsdg ndlk | is k nnyen meg tud tanulni?
- Mell@kAEllEsban, saj/theosztAEsban vdgezhetlehet s@gre lenne sz ks@ge?
- InkAEDbb valami kock/&Azatmentes lehes@dget vAlasztana?

- Olyan munk/t szeretne, amindl a munkahely@vel elhtdtben, t bb munkAval t bb p@nzt is
kereshet?

- Vagy szeretne amaga f nke lenni, s ta munkat/rsait is maga v/&lasztan/ ki?

- Nem akar t k@t, komoly indul sszeget befektetni?

- Nem akar term@kekkel, post/AEzAssal @s garancifARalAEsAval bajl dni?

- rlne annak, ha egy lehet s@g magas image-el rendelkezik, j | felv/Ellalhat t@mAjoe?

- Nem akar vagy nem tud eladni semmit?

- J lenne, ha a munka javar@dsz@t automatiz/ZIni tudA£?

- Szeretnd, ha mAsok tAEmogatn/k azrejutAsban, komolyabb sikerek eldr@ds@ben?

- El nyt jelentene az, ha egy globZlis lehets@g, az egdsz vilAEgra kiterjed piacot hoz
nnek?

Mit tenne, ha mutatnZnk egy lehet s@get, amely minden elv/AErA£s/AEnak megfelelne?!

Egy v/llalkoz/st melyben:
- Nem kell zletet b@relnie, megvennie.
- Nem kell riEsi Aruk@szletet fenntartania.
- Nem kell rezsit, alkalmazottat fizetni.
- Nem kell infrastruktoer/Et kidolgozni, hogy a ternk@k eljussanak
a vev inkhez.
- Nem Kkell lekorlAEtoznia zletk rdt a k rny@ken lak kra, hanem
az eg@sz vil/got a piac/EVAE teszi?
- Nem kell ZAlland an fggeni a divattl, az id jAEr/&stl, a vAEItoz
trendekt |.




Van az n sz&Em#Araegy | h rem! Megtal £lta a megoldest a probl@m Aira!!!
Ennek a lehet s@gnek a seg tsdg@vel belAthat ich bel I:

- komoly j vedelmeket @rhet el

- egzisztenci/t teremthet

- min s@gi szabadid re tehet szert

- megsz nik a IJtbizonytalansAg

- kapcsolatokat @s bar/tsAgokat p thet
- fejl dik a szem@lyisdge

- rks@get hagyhat a gyerekeire

- seg thet mAsokon.

-tbbid ttlthet a csal/dj/val

Egysz val gy keresen megv/Eltoztathatja az Dlet@dt. Amennyiben n is cegy akarja, teljes
anyagi @s id beni f ggetlens@gre tehet szert, amit cegy h vunk: SZABADS G

L@tezik ilyen? IGEN cegy h vj/Ek, hogy MLM, NETWORKARKETING VAGY H'L ZATOS
RT KES'T S!

~ Valositsd meg almaidat!
Elj a lehetoségeiddel!
Elj szabadon!
Tanulj meg passziv

jovedelmet kepezni egy
igazsagos es korrekt
lizleti megoldas altal!




3. Migdrt az MLM?

lddzet ahttp://www.mImstartprogram.hu/mi_az _mlim.html honlap nagyszer sszefoglal/EsAD !

Az MLM, - ahogy a nev@ben is benne van - egy kereskedelmi, ill. marketing rendszer. Cdlja,
mint minden marketing rendszernek, term@kek piacravitele, azaz a gy/rttl val eljuttat/Esa

a fogyaszt hoz. Gy/rthatja egy cdg a vilAg legnagyer bb term@kdt, vagy ak/Ar mag/At az
let Viz@t is, ha az emberek nem tudnak r la, a cdg nek nem lesz forgalma. Meg kell teh/Et
oldani, hogy a lehets@ges fogyaszt k megismerjdk az adott term@ket, de m@g inkAbb azt a
hasznot, amit az adott /Eru a szAEmukra nycejthat. Aanketing feladata ennek az ell £t/sa.

A marketingnek napjainkban 3 j| megk | nb ztethet formAj/A&t alkalmazz/Ek, @rdemes
el sz r megismerni ezeket.

Kiskereskedelem. Ez, amit a legink/Ebb megszoktunk. Bemegyek egy btiba, Aruh/Azba, Js
megveszem, amire sz ks@gem van, vagy aminek a megvAs/rl/EsAra vAEQgyat Bbresztettek
bennem. El nye, hogy a vAEsArl nem @rzi magAt nyom/s alatty @ondolja, hogy a szabad
akarat/Eb | vAEsArol. HAEtr/£Enya a magas jAruldkosdglt ugyanis mire egy term@k eljut a
fogyaszt hoz, rendszerint nagyon sok k@zen megy keresztl, tovAEbbA a kiskereskedelmi
egysdgek, @s azok zemeltetdse is sokba ker I.

Ami leginkZEDbb jellemz a kiskereskedelemre az a REKL'M. “tlagosan 70%-/t teszi ki egy
term@k ArAEnak, de lehet enndl sokkal t bb is. (Rkgy ismert mArk/AEjoe borotva penge gyArt/si
k ltsdge 40 Ft k r | mozog, a boltokban azonban egy 5- s kiszerelds term@k Ara j val 2000

Ft felett van)

K zvetlen @rtdkes tds Ahogy a neve is mutatja, az Drtdkes tds k zvetlenl a gyArttl
(szolgAltattl) a fogyasztnak trt@dnik - kihagyva a kzbls elemeket - @rtdkestkn
keresztl. “ltal&£ban (de nem kiz4r lag) olyan term@kek, vagy szolgZltatAEsok Dridkes tdsDre
haszn/lj/Ek, amelyek speciflis szaktan/Ecsad/Est igldely, az Ortdk k els rAEnDz@sre nem
egydrtelm , s a hagyomZnyos (m@ddia) technikAEkkal nem lehetket rekl£mozni. PI.
pdnz gyi tan/Ecsad/Es, biztos tAs vagy mondjuk spetisE f z eddnyek.
Az ilyen mdon Ortdkest ket szokt/Ek gyn k knek nevezni, de mivel ennek a s znak a

k znyelvben meglehet sen pejoratv felhangja van, ez@rt inkAEbb zletkt knek,
szaktan/Ecsad knak szokt/Ek e szakma mvel i magukat nevezni.



(Mennyivel jobban hangzik: “forduljon szaktanicsadon jéhez", mint “forduljon
Ugynokn jéhez"). Mara mar ebb | az lzletagbdl sem hianyozhat teljesen a reklam. El nye
viszont, hogy nem igényli Uzletek, aruhazak fenntartasat, tehat koltségmegtakaritast jelent.

Multi-level marketing . Leginkdbb a kozvetlen értékesitéssel szoktak dsszekeverni. A
legfontosabb kilonbség egy mondatban: A kdzvetlen értékesitésben kevesen adnak el
sokat, az MLM-ben sokan vasarolnak keveset. Mig a kdzvetlen értékesitésben dolgozé
ugynok (Uzletkot ) jutaléka kizardlag a sajat értékesitéseéb | szarmazik, ezért - bar, ha érti a
dolgéat, nagyon sokat is kereshet - a jovedelmének van egy fels hatara, hiszen a nap
szamara is csak 24 6rabdl all. Ezzel szemben az MLM-ez  kiskereskedelmi értékesitést nem
is végez. Az MLM-ez jovedelme tehdt nem termék eladasbol, hanem marketing
tevékenységb | szarmazik. Mivel az igazi hal6zati marketing cégek nem kéltenek reklamra,
de a reklamoltség ugyanugy be van épitve a termékek ardba, ezeket a pénzeket azoknak
fizetik ki, akik ezt a marketing tevékenységet a média helyett elvégzik - adott esetben Onnek.
Az elmult 60 év vilagtapasztalata és a magyarorszagi hal6zatok 15 éve egyértelm en azt
mutatja, hogy a dolog a rendszer m kodik és sok-sok olyan embernek adott megoldast,
kiutat, felemelkedést karriert, sikert, passziv jovedelmet, sokaknak gazdagsagot akiknek
sorsuk, kordlményeik, neveltetésik, szakmai képzettségik, koruk, nemik, gyerekeik szama
stb miatt nem lett volna mas lehet ségik, nem kaptak volna olyan allast ahol ilyen 6-7
szamjegy jovedelmeket keressenek! 2008-as adatok alapjan az MLM cégeknek a vilagon
tobb mint 65 milli6 tagjuk van, és az Altaluk lebonyolitott forgalom akkor tébb mint 120
milliard dollar volt, és a komoly MLM cégeknél a forgalom évente 50-300%-al is ndvekedik a
valsag ellenére is!
Nem véletlen, hogy ennek a szakménak is Oriasi
szakirodalma van, nagy vilagszervezetei, oktatéi és a vilag
leggazdagabb emberei kozul nagyon sok kerdlt ki
hal6zatépit k kozul. Egyes adatok szerint a dollar
milliomosok 30%-a MLM vallalkozdsbdl szerezte vagyonat!
igy nem véletlen, hogy olyan nagy gazdasagi
szakemberek, befektet k, is mint Donald Trump, Warren
Buffett, Robert Kiyosaki is teljes mellszélességgel kiallnak
az MLM mellett és azt ajanljak, mint az egyetlen mindenki
altal elérhet jovedelem és vagyonépit szakmat!

Miért j6 ez a cégnek, miért hallani szinte mar havo nta
Uj MLM cégek sziiletésér |, miért tér at sok cég, s t
bank is a hagyomanyos Ugyfélszerzésr | a Network
marketingre?

Altalaban szinte minden MLM-ben forgalmazott termék az atlagnal kivalébb min ség , tiszta,
természetes, kornyezetkimél és takarékos illetve hatékony, rengeteg kutatas el zi meg
piacra dobasukat! Emiatt természetesen az aruk is inkabb a prémium kategoridba tartozik és
ha arra még rarakodna a sikeres forgalmazashoz szikséges reklam, marketing koéltség, a
drdga bemutaté termek , a felbérelt sztarok rezsije, az import r, nagyker, kisker arrés stb
akkor olyan draga lenne, hogy az emberek nem tudndk megvenni barmennyire is érzik hogy
ez valami nagyon jé dolog!

Ezért talaltdk ki a termék és a fogyasztd kozotti ut lerdviditésére és a felesleges
koltségrarakodasok csokkentésére a haldzati értékesités, multi level marketing csunya
nevén az MLM értékesitési format.



